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\/\/hy Cloud—kampanjmaterial En snabbstartsguide for partners

Vilkommen! Vi ar glada 6ver att fa hjélpa dig att skapa din molnrutin fér sma och medelstora foretag
(SMF). Why Cloud-kampanjen innefattar material som végleder dig i genomférandet av en produktiv
diskussion kring molnet for att Overtala molnskeptiska SMF:are.

Detta material sammanfaller med de fyra saljstegen:

2  Marknad 3 Presentation 4 Avslut
Bekanta dig med Planera hur du ska ta dig Skraddarsy din Avsluta séljsamtglet med
forsaljningsstrategin och ut p& marknaden och presentation i syfte att ett anpassat erbjudande
identifiera kundamnen borja engagera kunder patala smartpunkter och SOW

och prioriteringar

Anpassa material for ditt varumarke

Allt material inkluderar redigerbara avsnitt (markerade med platshallartext som
visas i rosa). Du klickar helt enkelt pa texten eller grafiken for att radera, ersatta
med ditt innehall och valjer Spara som.

PARTNER LOGO

1 Lar

Bekanta dig med forsaljningsstrategin och identifiera kundamnen

Why Cloud-kampanjoversikt
Ogonblicksbild av Why Cloud-kampanjen fér att hjélpa dig att komma
igang direkt

g Why Cloud-kampanjbok
Why CIoAc Fais ; Detaljerad guide om hur du 6vertalar molnskeptiska SMF:are med en
playbook for SMBs R L .

e-postlosning av foretagsklass

. : Malgruppsguide

= Unik titt pa vad det innebar att vara molnskeptisk och hur du kan skapa
T~ = gynnsamma och varma mdjligheter fran tidigare avstandstagande
potentiella kunder.

Samtalsguide
Djuplodande guide om hur du konverterar molnskeptiska SMF:are genom att
starta med en e-postldsning av foretagsklass

Endast for anvédndning av Microsoft Partner. Ej for kunder.



Planera hur du ska ta dig ut pa marknaden och bérja engagera kunder

Kit med e-postmallar fér kunder
e Anpassningsbara (.oft) e-postmeddelanden i syfte att hinféra
kunder, leda dem till en skraddarsydd malsida och dela en
= informationsbild dver en vanlig arbetsdag

Y =R En arbetsdag inom ekonomi och aterforséaljning
g =0 Tva roliga informationsbilder som visar hur en e-postlésning av
e Tl foretagsklass forbattrar det dagliga arbetet
Sk
e

e — Sociala kort

keep you focused

and on track? Bilder redo att anvéndas pa Facebook, LinkedIn, Twitter,
eller andra sociala medier

Does your inbox need a tune-up?
T ) Fysiska Vka rt

Anpassningsbara, utskriftsfardiga vykort for SMF:are som inte
deltar aktivt i digitala eller sociala medier

POU Tryckt annons
[ J— Anpassningsbara annonser i helfarg, redo for utskrift
eller publicering
RE=
P Kundflygblad
- Anpassningsbart, utskriftsfardigt flygblad som kan delas ut till

potentiella kunder




3 Presentation

Skréaddarsy din presentation for att angripa smartpunkter och prioriteringar

-
Hisspitch
Anpassningsbar, snabb verbal presentation som kan anvandas pa kunder
pa sprang

Presentationskortlek
Anpassningsbar presentation om fordelarna med en e-postlosning av
foretagsklass for SMF:are

Work smarter with a
business-class email apnd
calendaring solution

4 Avslut

Avsluta saljsamtalet med ett anpassat erbjudande och SOW

Anbudspresentation
Anpassningsbara bilder som beskriver den féreslagna |6sningen — kommer till
anvandning nar nya kundintressenter involveras via e-post

Forslag
Anpassningsbar Word-mall som anvands for att beskriva kundens situation och
foresla en e-postldsning av foretagsklass samt partnertjanster

SOW

Anpassningsbar arbetsbeskrivning for en e-postldsning av foretagsklass,
vilket innefattar tillaggstjanster

Bonusresurser

Arkiverad fil med material som jamfér molnbaserade produkter och tjanster utdver e-post i foretagsklass



