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Oversikt av
kampanjmaterialet

Forsta affarsmojligheten med molnlésningar fér SMF
Fokusera pa problemlésning
Erovra molnskeptiska SMF:are

Skapa ett molnerbjudande for SMF kunder







SMF:are siktar mot molnet

SMF:are utgor 60 % av
den globala personalent

1 World SME Forum, http://www.worldsmeforum.org/about/.
ZRightScale©, "2018 State of the Cloud Report™,” 2018.

17 %
planerar att férdubbla
sina utgifter

planerar att 6ka sina
utgifter +20 %

SMF:are har allt
fler molnutgifter?


http://www.worldsmeforum.org/about/
https://www.rightscale.com/lp/state-of-the-cloud?campaign=7010g0000016JiA

Vissa SMF:are ar mer molnskeptiska an andra

‘ Tva tredjedelar av SMF:are En tredjedel av SMF:are
anvander molnet anvander inte molnet annu

®@000000 000

54 % forvantas oka sina investeringar i molnet 66 % Overvager det

Bredin, ett marknadsforingsforetag for marknadsundersokningar och innehall med inrikining pa smé och medelstora foretag.



Molnskeptiska SMF:are ar inte negativt installda till molnet

2,5%

Innovatorer

16 %

Efterslantrare

13,5 %
Tidiga anvandare

34 %
Tidig majoritet

34 %
Sen majoritet

Det verkar dyrt och riskabelt
De brottas bara med
dilemman som de - Det kommer att bromsa oss och orsaka stérningar

vill att du ska forsta

Det ar mer an jag behover/det kdnns opersonligt




Det I6nar sig att utveckla ett molnerbjudande fér SMF

Forbattra din Ionsamhet
genom att erbjuda tjanster
med hdgre marginal

65 %

45 %

35 %

Projekttjanster Paketerad IP

1 Bredin, ett marknadsforingsferetag for marknadsundersskningar och innehdll med inriktning p& smé& och medelstora féretag.

Salj mer till varje kund med Forbattra dina kunders lojalitet
en klar merforsaljningsplan genom att etablera dig som en
for ytterligare molntjanster trovardig molnradgivare

60 % av SMF:are vill
ha rad av en partner!
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Lat din presentation
osning

fokusera pa
probleml



Gamla férestallningar om molnet forfoljer SMF:are

Begransad till dyra
sakerhetsldsningar

Sakerhet

Overdebiterad for
onodigt material

Dataforluster
Dold prenumeration om vi avbryter

avgifter

Kostnad

Overensstammer ej med
branschens regelverk

Okad exponering
av sakerheten

Foretagsstdrningar

Migrerings-SNAFU:er

For komplext for
vart team

Slumpmassiga
uppdateringar



En direkt molnstrategi kan skramma kunderna

2 B i A

Lyssna och lar genom att Foresla en I6sning som Tryck pa fordelarna, Lat empati och fakta ta itu
undersoka foretaget passar dem smyg in molnet med eventuell oro dver molnet
Fortjana ratten att ge rad Balansera kritiska Fokusera pa hur l6sningen Lyssna pa deras oro och

genom att lara kanna dem smartpunkter med deras kommer att hjalpa dem i fortydliga all molnjargong

molnvillighet deras dagliga arbete



Lyssna och lar genom att undersdka foretaget

Lyssna efter smartpunkter Identifiera prioriteringar

v

Processer underminerar produktivitet Funktionalitet

Flexibilitet

v

System dikterar vart arbete

v

Sakerhet

Sakerhetshot stor arbetsflodet

v

Begransade system dranerar var budget Besparingar

Exempel pa fragor till foretaget Exempel pa teknikfragor
« Vilka ar dina kunder? Vad behover de? « Vilken syn har ditt féretag pa teknik?
* Var jobbar dina medarbetare? * Har ni en dedikerad IT-tekniker?

* Hur forestaller du dig expansionen av ditt foretag? * Vad onskar du att du kunde gora battre?



Tryck pa fordelarna, smyg in molnet

Inkludera e-postkonversationen i din diskussion om de
utmaningar som deras verksamhet star infor idag

Diskutera hur omfattande deras arbete ar, hur hart de jobbar,
och hur krangligt det ar for dem att behdva ta itu med
e-postproblem.

Forklara hur en e-postlosning i foretagsklass kommer att
behandla ett specifikt problem de har

Se till att inte 6vervaldiga din molnskeptiska kund med alla de
mojligheter molnet bjuder — utan Iat din presentation fokusera
pa ett problem de behdver hantera.

Visa hur deras e-postlosning kommer att fungera i deras miljo

Hjalp dina kunder att visualisera I6sningen i sin miljo genom
demor och guidade forsok.




Vinn over
molnskeptiska
SMF:are med en
e-postlosning av
foretagsklass




E-post bygger fortroende for molnskeptiska SMF:are

Ersatt nuvarande teknik med en prisvard och
effektiv I6sning

SMF:are anvander sig mer av e-post an av andra appar eller
program idag?

Manga anvander fortfarande interna servrar eller kostnadsfria
e-posttjanster online och behdver en affarsldsning som ger
dem de fordelar som molnet kan erbjuda.

Tillfor mervarde till nagot de redan forlitar sig pa

Den kundnara verksamheten maximerar molnexponering och
skapar molnkomfort som banar vag for fler affarer.

Kom ihag: EOS for Exchange 2013 kommer 2019

1Bredin, ett marknadsféringsféretag fér marknadsundersékningar och innehall med inriktning pa smé och medelstora foretag.



SMF:are har mycket att vinna pa molnet

Funktionalitet

Fa mer gjort

Molnet ger avancerad
kapacitet for samarbete,
produktivitet och insikter

XO

Flexibilitet

Valj hur du arbetar

Molnet gor det enklare for
sma och medelstora
foretag att anvanda de
enheter de foredrar,

oavsett var de befinner sig.

Sakerhet

Skyddar foretag

94 % av alla sma foretag
uppger att dvergangen
till molnet medfor
sakerhetsfordelar?

Besparingar

Begransa kostnaderna

Forrester Consulting
uppskattar att sma och
medelstora foretag kan
spara 16 000 USD per
ar inom IT genom att
anvanda molnet.?


https://cloudblogs.microsoft.com/microsoftsecure/2013/06/11/cloud-security-privacy-and-reliability-trends-study-a-silver-lining-in-services-adoption/

Kom igang med att
skapa ditt SMF-
molnerbjudande




Stédmaterial for var och en av de fyra stadierna

Why Cloud-kampanjmaterial
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Lar Marknad Presentation Avslut
Kampanjkort E-postkit Hisspitch Kunderbjudande
Malgruppsguide Sociala tillgangar-kit Kundpresentation Forslag
Samtalsguide Flyer SOW

Tryckt annons
Vykort
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